
  

 

 

 

 

 

 

 

講師：ファーストアドバンテージ有限会社  酒井とし夫 

http://ameblo.jp/admarketing/ 

 

おお金金ををかかけけずずにに売売上上をを伸伸ばばすす！！  

７７つつのの広広告告宣宣伝伝・・販販促促ノノウウハハウウ  



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

『酒井先生っ！ 

今日の講演を聴いて 

お金をかけずに 

広告して集客して 

売上げをあげるという 

考え方に驚きました。 

とてもびっくり
．．．．

しました！』 



３つの要因 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

集客と 

売上げを伸ばす 

３つの要因 

新規客の数を増やす。 

来店・購入頻度を 

増やす。 

客単価を 

増やす。 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

集客と 

売上げを伸ばす 

３つの要因 

新規客の数を増やす。新規客の数を増やす。新規客の数を増やす。新規客の数を増やす。 

来店・購入頻度を増やす。来店・購入頻度を増やす。来店・購入頻度を増やす。来店・購入頻度を増やす。 客単価を増やす。客単価を増やす。客単価を増やす。客単価を増やす。 

（1）エビで鯛を釣る。 

（2）仲間と組む。 

（3）話題と媒体は自分で作る。 

（4）価値を創り出す。 

（5）ついでに 

買ってもらう。 

（6）みんなで喜ぶ。 

（7）ファンは 

ありがたい。 



あなたの今日の目標 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

自社、自店に応用できる 

広告・販促アイデアを 

３つ見つけて、 

それを必ず実行する。 



禁止事項！  
 

『ウチの業界、お店は 

特殊なので出来ない！』 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

それを言っちゃぁ、 

おしまいよ！ 



第１のノウハウ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



集まるのは誰？ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



集まるのは誰？ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



第２のノウハウ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

『６１年ぶりの御開帳・健康長寿の長命寺特別拝観 

奥びわ湖観音菩薩巡り・仏像鑑賞の旅２日間』 

のＤＭがなぜ私のところに・・・ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

そういえば・・・ 



『毎度！今、キャンペーン中です。クジどうぞ！！』 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



第３のノウハウ 
 

 

 

 

 

 

 



『ほうきはいかが？１本１００万円ですが問題でも？』 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



第４のノウハウ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



第５のノウハウ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



「お客様、おいしいパウンドケーキは 

いかがですか？」（by 常磐線のお姉さん） 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



『企業１０年説がささやかれる中、５０年近く続く小さな薬

局の秘密とは？』 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

風邪？それは大変ですね。 

はい、薬。それとこちらは寝る間に飲むと身体が温まる栄養ドリン

ク。そしてこちらは衰えた体力を回復させるためのビタミン。そして

普段から身体を温めて免疫力を上げましょう。はい、こちらが漢方

薬。そして、これが運動のためのゴムチューブ。 

 

虫刺され？それは大変ですね。はい、こちら塗り薬。かゆみが止

まりますよ。熱が出るのでこちらも貼るといいですね。はい冷えピ

タ。包帯を巻いたほうが便利ですね。収縮する包帯がコレ。念のた

めビタミン剤も飲んだ方がいいです。あと、普段から免疫力を高め

る漢方と、虫かご要りますか？ 

 

えっ！足が痛い。それは大変ですね。 

はい、こちらシップ薬。そしてこれが・・・。 



第６のノウハウ 
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第７のノウハウ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

愛してるぜ

～っ！！ 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



商売の真理 

『商売で大切なのは○○○分の○の 

積み重ねである。』 

（木越和夫先生） 
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■セミナー特典 

どんな業種でも応用できる！ 

『街中で見つけた商売・ビジネス成功のちょっとした

ヒント』をあなたにプレゼントします。 
 

今回セミナーで学ばれたあなたにはどんな業種でも応用できる「街中で見つけた商売・ビジネス成功

のちょっとしたヒント（PDF 版）」（非売品）を無料プレゼントします。しかも、全７本の大ボリュームでプ

レゼントします。お読み頂きあなたのご商売やビジネスにお役立て下さい。 

http://www.howtosuccess.info/freerep/kouentokuten1.html 

 

 

さらに！フェイスブックページ開設記念 

『売上アップ１００のアイデア集』をプレゼント中。 
フェイスブックをご利用の方には下記のページで『売上アップ１００のアイデア集』をプレゼント中です。 

    http://www.facebook.com/Lucky.Toshio 


