
回収人数（    ５５名）
人　数

男性 37
女性 16
不明 2

20代 8
30代 19
40代 19
50代 4
６0代 3
７０代 1
不明 1

サービス業 22

小売り業 7

建設業 4

自営業 3

広告業 3

保険業 2

医療 2

製造業 1

経済団体 1

公務員 1

その他 9

Ｑ１ 参加のきっかけについて

39

6

4

2

2

1

その他

性別

年代

チラシ・ポスター

FAX

職場の案内

商業力UPセミナーアンケート集計表

フェイスブック

業種業種

友人・知人からの口コミ友人・知人からの口コミ

協議会のHP

男性 

67% 

女性 

29% 

不明 

4% 
人 数 

20代 

14% 

30代 

35% 40代 

35% 

50代 

7% 

６0代 

5% 

７０代 

2% 

不明 

2% 
年代 

サービス

業 

40% 

小売り業 

13% 

建設業 

7% 自営業 

5% 

広告

業 

5% 

保険業 

4% 

医療 

4% 

製造

業 

2% 

経済

団体 

2% 

公務員 

2% 

その他 

16% 

業種 

フェイス

ブック 

72% 

友人・知

人からの

口コミ 
11% 

協議会

のHP 

7% 
職場の

案内 

4% 

チラシ・

ポスター 

4% 

FAX 
2% 



Ｑ２ セミナーの感想

40

28

20

17

2

・簡単に実施できるものが多く、大変参考になった。

酒井先生の一言一言がとてもワクワク元気になれました。有難うございました。

・とても楽しくわかりやすくよかった

普通

その他

・誕生日に素晴らしい講演有難うございました。徹底的にパクリます

勉強になった

刺激を受けた

・あっという間に終了しました。実践していきます。

今後の参考になった

・おもしろかったですね～。自分の仕事に落とし込んで明日から実践していきたいと思います。

・現在の店舗、ネット、出張販売の中それぞれにおいて活用できるものでした。・現在の店舗、ネット、出張販売の中それぞれにおいて活用できるものでした。

とともに自社の長所と短所に対するフィルタにもなりました。実践できそうな施策の原案

も20個ほど出来ましたのでさっそく取り組んでみます。

・話のテンポがよくすごく短く感じた。今後の動きが大切

元気になれた

・何年もお待ちしてました

・自社のことを思い浮かべながら聞きましたが、本当に思い当たることが多数あり

大変勉強になりました。

・もう少しテクニック論を聞きたかった。

・人を喜ばせることの大切さを再認識

勉強に

なった 

37% 

刺激を

受けた 

26% 

今後の

参考に

なった 
19% 

元気に

なれた 

16% 

普通 

2% 



Ｑ３ 本日のセミナーで印象に残ったポイント

・限定条件下の事実

・いかにお客様を大切にするか？を改めて気づかされました。

・ビジネスとはこういうことなのだと感じた点

・酒井先生の話術

・上手な話し方

・ストーリーに引き込まれました。

・口コミで効果があるのは30～50人！多ければ多いほど良いと思っていました。

ママサークルなどをあたってみたいと思います。

・とにかく笑顔のあふれるせみなーだったなと思います。

・新規客を増やす。ファンを増やす

・市場に存在する自社商品にもっとも関心のある人を見つける事

・薬局のお話が印象に残りました。

・酒井先生のキャラクター性、話の面白さ、わかりやすさ、クロスセル

・とても元気のいい先生で、内容もストレートに頭に入って大変良い講演会でした。

・ファンづくり、もっと仲間を使ってお客様を増やす

・元気がよかった。

・日々なんとなくイメージしていたことをはっきりと明示していただけたので今後

実践していこうと思います。

・お金を掛けずに出来るファンづくり

・木越さんなど人脈の活用策

・酒井先生の元気な声笑顔です。ものを売ることと一緒に元気も幸せも売りたい。

・ファンを作ること

・話しかた

・身近でやっていなかったことで気づきが出来た

・何事も必ず‘しくみ‘があるということ。

・すべて。身振り手振り話し方、全てが参考になった。　実例がお上手です。

・手紙

・要点を繰り返し解説する話方、要点同士が絡み合う構成

・行動を起こす

・あほじゃないよね～

・手と足と頭を使う

・全部勉強になりました。元気が出ました。

・酒井とし夫先生

・話の運びがよかった

・えびで鯛を釣る。話題作り、手紙



Ｑ４ 今後のセミナーの希望

32

24

18

13

13

8

8

4

1

・コミュニティデザイン、ランドスケープについてのセミナー(山崎亮）

　(セミナー内で計画を作って後日実践する）

・マザーハウスの経営者によるセミナー

（裸でも生きる１．２ののその後が聞きたい。今後の展開とか）

・いろんなものを吸収したいと思いますのでなんでもお願いします。

・上記テーマを業種を絞った専門性の高いセミナーを期待します。マーケティングのセミナーを増やしてほしい。

・新規開拓の営業の方法

Ｑ５ その他、ご意見、ご要望

また、開催してください。

・大変参考になりました。

・大好きになりました。

・とても楽しいセミナーでした。スピード感が爽快でした。ぜひまた先生のセミナーを受けたいので

・ありがとうございました

人材育成

集客アップ

インターネット利用法

・即活用できる内容ばかりで参考になりました。先生の踏み込んでいただく技術も好感が持てます。

・50名限定にしてもらいたかった。独占したかったので

その他

計数管理

資金運営

店舗レイアウト

宣伝・広報

販売促進

接客

集客アッ

プ 

26% 

宣伝・広

報 

20% 

販売

促進 

15% 
人材育成 

11% 

インター

ネット利

用法 
11% 

店舗レイ

アウト 

6% 接客 

7% 

資金

運営 

3% 

計数管

理 

1% 


